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Programa de liderazgo de ventas que se centra en los imperativos estratégicos y operativos de los directores de venta:
la formulacion de la estrategia de ventas y su ejecucion.

e Directores, gerentes, lideres de venta y ejecutivos responsables de la planificacion, analisis, control y direccion de la
organizacion de ventas en la compafia.

e Directores y gerentes comerciales, de ventas, de desarrollo de negocios, de ventas nacionales / regionales y key account
managers.

e Consultores o gerentes generales que desean tener una comprension mas amplia de como funcionan los procesos de
ventas y de los factores criticos propios del liderazgo en ventas.

JAVIER MARCOS MOLLER CENTRE
CHURCHILL COLLEGE AT UNIVERSITY
OF CAMBRIDGE

® Experto en el area de desarrollo comercial

y directivo con 20 anos de experiencia = e 2 Moller Centre es un centro de educacion
en escuelas de negocio, consultoria y =t ]

. o - - ejecutiva perteneciente a Churchill College
compaiias multinacionales. v

' . at University of Cambridge. Su foco esta
® Director de Learning for Performance,

; ; L 2 programas residenciales de liderazgo. Moller
firma dedpada a servicios de formacion Centre comparte la mision de Churchill
y consultoria.

! S College de construir puentes entre la
* Sus dreas de docencia, investigacion academia y los negocios. Su posicion Unica
y consultoria se centran en direccion

ultor: 10 dentro de University of Cambridge los hace
comercial, liderazgo en ventas, gestion parte de un ecosistema con acceso a una
de cuentas clave y negociacion. comunidad de vanguardia en investigacion.




