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TEMÁTICA

Metodología

Consultor

Certificado en metodologías reconocidas 
globalmente de diagnóstico y prácticas de 
mejora: Ciclo de Efectividad Organizacional, 
herramientas de diagnóstico de productividad, 
efectividad individual, liderazgo, capacidad 
organizacional de ejecución y ROI.
20 años de experiencia en gestión de negocios 
y desarrollo organizacional. Experto consultor 
de empresas en medición, diagnóstico y 
desarrollo de soluciones innovadoras 
orientadas a mejorar: resultados de negocio, 
efectividad organizacional, productividad, 
liderazgo y ejecución de estrategia.

JAVIER G. VALVERDE

certificado

“¿TIENE DESAFÍOS EN LA 
DESTREZA PARA EJECUTAR LA 

ESTRATEGIA DEFINIDA?”

LOGRE LA ESTRATEGIA 
EMPRESARIAL CON ÉXITO

HERRAMIENTAS Y CONDUCTAS 
PARA MEJORAR LA VISIÓN 

CONJUNTA DE SU EQUIPO Y 
EMPRESA. PROCESOS QUE 

IMPULSAN LA SINERGIA Y LA 
SOSTENIBILIDAD DE LOS 

RESULTADOS.

EXPERTOS DEMUESTRAN QUE EL 
ÉXITO EN LA EJECUCIÓN TIENE QUE 

VER PRINCIPALMENTE CON DOS 
IMPULSORES FUNDAMENTALES QUE 

DEBEN GESTIONARSE CON 
DESTREZA:

ENFOQUE 
IMPULSO

recibe certificado de asistencia

Consultor Seminarium Internacional

Certifica que

Bogotá, 20 y 21 de octubre de 2016

Ha asistido al programa

16 Horas

Ejecución de la estrategia
hacia el éxito

JAVIER G. VALVERDE

40%

60%

TEÓRICO

PRÁCTICO

MBA UNIVERSIDAD 
FRANCISCO DE VITORIA 

MADRID. 
LIC. SISTEMAS DE INFORMACIÓN. 
POSGRADO DE GERENCIA EN MIT.

POSTGRADO MARKETING EN 
HARVARD EXTENTION SCHOOL. 

ESP. DIAGNÓSTICO 
ORGANIZACIONAL EN 

FRANKLINCOVEY.



IMPERATIVOS DE LAS EMPRESAS DE ALTO DESEMPEÑO
MODELO DE ALTO DE DESEMPEÑO ORGANIZACIONAL

ENFOQUE E IMPULSO: PALANCAS PARA MEJORAR EL ÉXITO DE LA ESTRATEGIA DE 
EQUIPOS Y EMPRESAS

11:00 A 12:30
CLARIDAD DEL NORTE ESTRÁTEGICO

 LÍNEA DE VISIBILIDAD ORGANIZACIONAL

IDENTIFICACIÓN DE OBJETIVOS E INICIATIVAS MÁS IMPORTANTES

ANÁLISIS Y DESARROLLO DE CASO DE APLICACIÓN

8:30 A 9:00 REGISTRO

9:00 A 10:30

14:00 A 17:30
COMPROMISO CON EL OBJETIVO
CALIDAD DE METAS DEL EQUIPO, ESTABLECER LA CONEXIÓN ESTRATÉGICA

CONSENSO Y ENFOQUE DEL EQUIPO EN LO MÁS IMPORTANTE

CALIDAD DE METAS INDIVIDUALES

DISTRIBUCIÓN DEL TIEMPO DEDICADO AL TRABAJO

SIMULACIÓN DE CASO DE APLICACIÓN EN EQUIPO

Módulo 1

Módulo 3

Módulo 2

METODOLOGÍA DE PLANIFICACIÓN EN EQUIPO. SINCRONIZACIÓN Y 
ALINEACIÓN.
MEDICIÓN DE EQUIPOS: MEDIR COMPROMISOS Y RESULTADOS

APERTURA AL DIALOGO ACTIVO: ¿CÓMO ENCONTRAR ALTERNATIVAS DE 
SOLUCIÓN?

SESIONES DE COMPROMISOS Y RESPONSABILIDADES

VERIFICAR CUMPLIMENTO DE COMPROMISOS E IMPACTO EN RESULTADOS

SIMULADOR ENFOQUE E IMPULSO 
 SESIÓN DE EQUIPOS DE TRABAJO: PRIORIZAR-CONTROLAR-MEJORAR

PLAN DE TRABAJO: IMPLEMENTACIÓN DEL PROCESO DE EJECUCIÓN EN EQUIPOS

VERIFICACIÓN DEL TALENTO: ACUERDOS DE FACULTAD Y DESEMPEÑO

PROCESOS MEDULARES DE TRABAJO DEL EQUIPO

SIMULACIÓN DE CASO DE APLICACIÓN EN EQUIPO Módulo 2

Módulo 3

Módulo 1
  FACULTAR Y HABILITAR AL EQUIPO

COMPROMISO Y RESPONSABILIDAD
 (TEAM ACCOUNTABILITY)

generar sinergia
11:00 A 12:30

8:30 A 9:00 REGISTRO

9:00 A 10:30

13:30 A 16:30

Programa
DÍA 1 | ENFOQUE

DÍA 2 | IMPULSO



Medios de Pago: Efectivo, tarjetas de crédito (Visa, Master Card, American Express).
Pagos con tarjeta débito o crédito no aplica descuentos por pase corporativo, ni descuentos adicionales como el pronto pago.

Políticas y condiciones de Pago: 
Si por fuerza mayor este curso debiera suspenderse, Seminarium desarrollará un curso similar alternativo informándolo oportunamente.

SEMINARIUM informa que no se hará reembolso de dinero por el pago de una actividad de capacitación que haya, en el formato Seminarios, Congresos, Open 
Trainings,  si el asistente o los asistentes, no informa mínimo diez (10) días hábiles de antelación su inasistencia al mismo. El aviso deberá hacerlo por escrito mediante 
correo electrónico al asesor ejecutivo con quien realizó la inscripción.
En caso que el plazo para notificar la inasistencia al evento haya vencido, se le cobrará parte del valor consignado por gastos administrativos (15% de la tarifa );  el 
saldo restante ( 85% de la tarifa) se le cargará a favor, para redimir en cualquier otro evento en el que desee participar más adelante. Pero no se realizará ningún tipo 
de devolución de dinero pasada la fecha mencionada de 10 días hábiles para cada programa antes mencionado.  En este caso, el asistente o los asistentes podrá 
cederle su cupo a otra persona, para lo cuál debe enviar por correo electrónico una carta, autorizando a la persona que va a asistir, en dicho documento debe 
especificar nombre completo del nuevo asistente, número de cédula, dirección, teléfono de contacto y correo electrónico.

* Estos precios son en dólares americanos. No incluyen IVA

HIGH PERFORMANCE TEAM
ESTE PROGRAMA  ESTA DIRIGIDO A LOS EQUPOS DE 
DIRECTORES, GERENTES GENERALES Y GERENTES  DE 
TODAS LAS AREAS DE LA ORGANIZACION,  QUE TIENEN 
LA RESPONSABILIDAD DE CONSTRUIR LA ESTRATEGIA  
EMPRESARIAL PARA EL  2017.

760 USD*
Individual

De 4 ejecutivos en adelante
670 USD*

equipos CORPORATIVOS

VAlores



trainings
OPEN

training@seminarium.com.co 
(571) 617 07 66 - 742 92 25 - 742 93 64 - 318 372 66 89

AVENIDA CALLE 100 9A 45 TORRE 1 OFICINA 403

FORMATO DE INSCRIPCIÓN

PARTICIPANTES:

DATOS DE CONTACTO EN FACTURACIÓN:

DATOS SEMINARIUM:

TRANSFERENCIA: TARJETA CRÉDITO:

EMPRESA:

SEMINARIOS EJECUTIVOS DE COLOMBIA S.A.S.

Pagos con tarjetas débito y crédito no aplica descuentos por pase corporativo, mesas corporativas, ni descuentos adicionales.
Cancelaciones:  Sólo se aceptarán cancelaciones de inscripción hasta 10 días antes del evento. Para anulaciones posteriores a esta 
fecha, Seminarium facturará el valor del cupo.

En el caso de realizar el pago con tarjeta de crédito, 
comuniquese al 57 (1) 6170766 ext 138 y tener a mano 
la siguiente información para hacer el descargo de la 
tarjeta. No enviar por correo electrónico.

NIT: 900277874-4

BANCO DE OCCIDENTE
Franquicia
N° de Tarjeta
Fecha de Vencimiento
N° de Cuotas
Dígitos de Verificación

N° CUENTA 223028655
CUENTA CORRIENTE

NIT: CARGO:
CONTACTO:

DIRECCIÓN: TELÉFONO:
CIUDAD: EMAIL:

NOMBRE: EMPRESA:
IDENTIFICACIÓN: DIRECCIÓN:CC. CE. PAS.

CELULAR:

SEXO M F

CARGO:
CIUDAD:PROFESIÓN:
EMAIL:TELÉFONO:

NOMBRE: EMPRESA:
IDENTIFICACIÓN: DIRECCIÓN:CC. CE. PAS.

CELULAR:

SEXO M F

CARGO:
CIUDAD:PROFESIÓN:
EMAIL:TELÉFONO:

NOMBRE: EMPRESA:
IDENTIFICACIÓN: DIRECCIÓN:CC. CE. PAS.

CELULAR:

SEXO M F

CARGO:
CIUDAD:PROFESIÓN:
EMAIL:TELÉFONO:

NOMBRE: EMPRESA:
IDENTIFICACIÓN: DIRECCIÓN:CC. CE. PAS.

CELULAR:

SEXO M F

CARGO:
CIUDAD:PROFESIÓN:
EMAIL:TELÉFONO:

NOMBRE: EMPRESA:
IDENTIFICACIÓN: DIRECCIÓN:CC. CE. PAS.

CELULAR:

SEXO M F

CARGO:
CIUDAD:PROFESIÓN:
EMAIL:TELÉFONO:

NOMBRE: EMPRESA:
IDENTIFICACIÓN: DIRECCIÓN:CC. CE. PAS.

CELULAR:

SEXO M F

CARGO:
CIUDAD:PROFESIÓN:
EMAIL:TELÉFONO:

CELULAR:

/seminariumColombia

@seminariumColombia

/seminarium colombia

WWW.SEMINARIUM.COM

20 y 21  | octubre | 2016

Ejecución de la estrategia 
Hacia el éxito


