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Durante esta sesión, los participantes mezclarán contenido 
teórico y práctico que se centra en las herramientas que un 
líder innovador necesita poseer. La investigación y aplicación 
han demostrado que los líderes innovadores impulsan y hacen 
crecer sus redes personales de diferentes maneras. El enfoque 
y discusión de esta sesión será como desarrollar y cultivar una 
red innovadora.

Para esta sesión, vamos a seguir desarollando las 
herramientas del participante para ser un líder innovador. 
El enfoque será en la auto-conciencia y la evaluación del 
ADN de la Innovación para ayudar a los participantes a 
entender sus fortalezas y áreas de desarrollo necesarias para 
ser un líder innovador. La evaluación y discusión ayudarán 
a enfocar el líder en lo que hacen bien en la actualidad y 
también algunas áreas para crecer a fin de promover su 
capacidad para fomentar la innovación.

Esta sesión se centra en la habilidad del líder en 
comercializar una oportunidad innovadora. Igualmente se 
aplica no solamente a los empresarios que están lanzando 
un nuevo emprendimiento, sino también al emprendedor 
interno –intreprenuer– que está intentando obtener 
compradores internos para su nueva idea. Esta sesión 
ayudará a desarrollar la habilidad de los participantes en 
entender las características únicas de comercializar un nuevo 
emprendimiento incluyendo historias de éxito y fracaso.

Guía Práctica para la Gestión de la 
Innovación

El ADN de la Innovación

Marketing de Oportunidades de 
Innovación para el Crecimiento

Toolkit for Innovation Management

Innovation DNA

Marketing Innovation Ventures for Growth

During this session, participants will mix theoretical and 
practical content that focuses on tools that an innovative 
leader needs to possess. Research and application has 
shown that innovative leaders leverage and grow their 
personal networks in different ways. The focus and 
discussion of this session will be how to develop and 
cultivate an innovative network. 

For this session, we will continue to develop the 
participant’s toolkit to be an innovative leader. The 
focus will be on self-awareness and the Innovation 
DNA assessment to help participants understand their 
strengths and development areas required to be an 
innovative leader. The assessment and discussion will 
help to focus the leader on what they do well currently 
and also some areas to grow in order to further their 
ability to foster innovation.

This session will focus on a leader’s ability to market 
an innovative venture. This will apply either to an 
entrepreneur who is launching a new venture or an 
intrapreneur who is trying to obtain internal buy-in for a 
new idea. The session will help to develop participants’ 
abilities to understand the unique characteristics of 
marketing a new venture or company including some 
success and failure stories.

Sesiones Académicas / 
Academic Sessions
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Esta sesión desarrollará las habilidades del líder para conducir 
un equipo de alto rendimiento hacia la innovación. Los equipos 
innovadores operan a través de una colaboración de éxito, la 
generación y rendimiento de una idea y mucho más provienen 
de la cultura que el mismo líder construye. Esta sesión 
entregará herramientas y técnicas para mejorar las habilidades 
de un equipo para que sean innovadores y puedan entregar 
resultados exitosos. 

Gestión de Equipos y Organizaciones de 
Alto Rendimiento de Innovación

Managing High Performance Innovation 
Teams

This session will develop a leader’s abilities to lead a high 
performing team for innovation. Innovative teams operate 
through successful collaboration, idea generation and 
performance and much of this comes from the culture 
that the leader sets up. The session will share tools and 
techniques to improve a team’s ability to be innovative 
and deliver successful results.

Estos dos días se centrarán en la metodología única promovida 
por IDEO para entregar resultados de innovación llamados 
Design Thinking (diseño del pensamiento). Los participantes 
saldrán al mercado de Miami en equipos para ayudar a innovar 
en contra de un desafío. Los participantes harán entrevistas 
a los clientes potenciales o interesados para practicar la 
empatía, desarrollar un prototipo rápido para poner a prueba 
conceptos y después de practicar un lanzamiento a un grupo 
de interesados acerca de estas nuevas innovaciones. El desafío 
podría estar relacionado con un tema muy amplio o necesidad 
que enfrenta el mercado de Miami incluyendo la vida sana, 
el crecimiento empresarial cultural o quizás uno relacionado 
con la sostenibilidad y el valor social incluido la seguridad 
alimentaria. El punto culminante será una presentación a un 
grupo de interesados quien entregará un feedback y anunciará 
el equipo ganador.

El Diseño del Pensamiento e Innovación Design Thinking and Innovation
These two days will focus on the unique methodology 
pioneered by IDEO to deliver innovation results called 
Design Thinking. The participants will go out into the 
Miami market in teams to help innovate against a 
challenge. The participants will do potential customer 
or stakeholder interviews to practice empathy, develop 
a rapid prototype to test concepts and then to practice 
a pitch to a group of stakeholders about these new 
innovations. The challenge could be linked to a broad 
topic or need that faces the Miami market including 
healthy living, cultural business growth or perhaps one 
linked to sustainability and social value including food 
security. The culmination will be pitches to a group of 
stakeholders to give feedback on the ideas and declare 
a winning team.

Horizonte de Miami / Miami Skyline.

9



10 www.seminarium.com

*Programa sujeto a cambios. 

Time
Lunes 28 de Septiembre 
Monday, September 27

Martes 29 de Septiembre 
Tuesday, September  29

Miércoles 30 de Septiembre
Wednesday September 30

Jueves 1 de Octubre 
Thursday, October 1

Viernes 2 de octubre 
Friday, October 2

8:00 – 9:00 Desayuno / Breakfast

9:00 – 10:30 

Guía Práctica para la 
Gestión de la Innovación – 

Redes de Contacto

Toolkit for Innovation 
Management - Networks

Wes Sine

Marketing de Oportunidades de 
Innovación para el Crecimiento

Marketing Innovation Ventures 
for Growth 

Steve Gal

Inmersión en el Diseño del 
Pensamiento: 

El Mercado como Sala de 
Clase - Miami

Design Thinking 
Immersion – Market as 
the Classroom - Miami 

Steve Gal, Wes Sine and 
Chad Carlos

Inmersión en el Diseño 
del Pensamiento - El 

Mercado como Sala de 
Clase - Miami

Design Thinking 
Immersion – Market as 
the Classroom - Miami 

Steve Gal, Wes Sine and 
Chad Carlos

10:30 - 11:00 Coffee Break

11:00 – 12:30

Guía Práctica para la 
Gestión de la Innovación – 

Redes de Contacto

Toolkit for Innovation 
Management - Networks

Wes Sine

Marketing de Oportunidades de 
Innovación para el Crecimiento

Marketing Innovation Ventures 
for Growth 

Steve Gal

Inmersión en el Diseño del 
Pensamiento: 

El Mercado como Sala de 
Clase - Miami

Design Thinking 
Immersion – Market as 
the Classroom - Miami 

Steve Gal, Wes Sine and 
Chad Carlos

Inmersión en el Diseño 
del Pensamiento - El 

Mercado como Sala de 
Clase - Miami

Design Thinking 
Immersion – Market as 
the Classroom - Miami 

Steve Gal, Wes Sine and 
Chad Carlos

12:30 – 14:00 Almuerzo / Lunch Almuerzo de Trabajo / Working Lunch

14:00 – 15:30

El ADN de la Innovación: 
Autoconciencia en 
la Vanguardia de la 

Innovación

Innovation DNA: Self 
Awareness in Leading 

Innovation

Wes Sine

Gestión de Equipos y 
Organizaciones de Alto 

Rendimiento de Innovación

Managing High Performance 
Innovation Teams and 

Organizations 

Steve Gal

Inmersión en el Diseño del 
Pensamiento: 

El Mercado como Sala de 
Clase - Miami

Design Thinking 
Immersion – Market as 
the Classroom - Miami 

Steve Gal, Wes Sine and 
Chad Carlos

Campos de Innovación: 
del Taller de Diseño de 

Pensamiento al Panel de 
Ejecutivos del Mercado 

de Miami

Innovation Pitches 
from Design Thinking 
Workshop to Panel of 
Executives from the 

Miami Market

Wes Sine

Check-in at
The Ritz-Carton Coconut 

Grove
From 4pm

 15:30 - 16:00 Coffee Break

16:00 – 17:30

16:30 - 18:00
Bienvenida e 
Introducción

Welcome and 
Introductions

El ADN de la Innovación: 
Autoconciencia en 
la Vanguardia de la 

Innovación

Innovation DNA: Self 
Awareness in Leading 

Innovation

Wes Sine

Gestión de Equipos y 
Organizaciones de Alto 

Rendimiento de Innovación

Managing High Performance 
Innovation Teams and 

Organizations 

Steve Gal

Inmersión en el Diseño del 
Pensamiento:

El mercado como sala de 
Clase - Miami

Design Thinking 
Immersion – Market as 
the Classroom - Miami 

Steve Gal, Wes Sine and 
Chad Carlos

Campos de Innovación: 
del Taller de Diseño de 

Pensamiento al Panel de 
Ejecutivos del Mercado 

de Miami

Innovation Pitches 
from Design Thinking 
Workshop to Panel of 
Executives from the 

Miami market

Wes Sine

18:00 – 19:30

Cóctel de Bienvenida

Cóctel de Bienvenida

Tiempo Libre de Estudio

Free Study Time

Tiempo Libre de Estudio

Free Study Time

Tiempo Libre de Estudio

Free Study Time

Cena de Clausura 
y Ceremonia de 

Certificación

Closing Dinner and 
Certificate Ceremony

Programa 2015 / 2015 Program
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Información General / General Information

Inglés - Español / English and Spanish

Traducción Simultánea / Simultaneous Translation

Valor de la Matrícula / Enrollment Fees

USD 7.950. Incluye el material de estudio, alojamiento en el Ritz-Carlton Coconut 
Grove, desayunos, almuerzos, cóctel de bienvenida, cena de clausura y ceremonia 
de certificación. También incluye un certificado emitido por Cornell University. No 
incluye pasajes aéreos ni traslados.

USD 7,950. This includes academic material, lodging at the Ritz-Carlton 
Coconut Grove, breakfasts, lunches, welcome cocktail, closing dinner and 
a certificate ceremony. It also includes a certificate from Cornell University. 
Airfare and airport transfers are not included in the cost of the program.

Postulación e Inscripción / Application and Enrollment

Se puede postular online, ingresando a www.seminarium.com. Una ejecutiva 
de ventas lo contactará y solicitará su currículum vitae (máximo dos hojas). Los 
candidatos cuyas postulaciones sean aceptadas recibirán una carta de aceptación 
vía correo electrónico. 

Los candidatos aceptados deben formalizar su asistencia pagando la matrícula al 
momento de recibir el correo electrónico de aceptación. Una vez recibido el pago, 
recibirá la confirmación de inscripción.

Please apply online at www.seminarium.com.

A sales representative will contact you upon receiving your application and 
ask you for your curriculum vitae (maximum two pages). Candidates whose 
applications are accepted will receive a letter of acceptance by email. 

Accepted applicants must formalize their enrollment by paying the tuition 
when they receive the acceptance email. Once the payment has been made, 
they shall receive a confirmation of registration.

Visa

No se requiere una visa de estudiante para este programa académico, sin embargo, 
si necesita una visa de turista para viajar a los Estados Unidos, se sugiere hacer los 
trámites con la debida anticipación.

A student visa is not required for this academic program. If you require a 
tourist visa to enter the United States, we recommend that you begin the 
process well in advance.

Política de Anulaciones / Cancellation Policy

Dado que asistir a un programa de Seminarium Internacional requiere de 
una significativa preparación previa y su demanda sobrepasa la capacidad 
permitida; es importante contactarnos con anticipación si desea cancelar o 
transferir su participación. 
Para solicitar una devolución, debe informarlo por escrito con más de 30 días 
previo al evento, con un costo para procesar la devolución de USD 200. Si usted 
no puede asistir al programa, puede enviar un reemplazante de su empresa hasta 
dos días hábiles antes del inicio del programa, siempre que éste cumpla con los 
requisitos del programa. 
Seminarium permitirá una transferencia llamado Roll-Over, una vez y solamente 
a la próxima versión del programa, el cual tendrá un costo de USD 200 para su 
proceso, más cualquier aumento de precio en la versión siguiente del programa. No 
se aceptarán roll-overs con menos de 7 días de anticipación. Serán considerados 
No-Show y estarán sujetos a un cargo del 100% del valor de la matrícula. Cualquier 
reemplazo, roll-over o cancelación debe ser informado por escrito.

Because attendance at a Seminarium International program requires significant 
advance preparation and demand often exceeds capacity, it is important that you 
contact us in a timely manner if you must cancel or defer attendance. 
Refund requests must be sent in writing at least 30 days prior to the event. Refunds 
will be charged a processing fee of USD200. If you are unable to attend this program, 
we will accept an appropriate substitute participant up until 2 business days before 
the start of the program.
Seminarium will allow one transfer of this registration, called a roll-over, to the next 
session of the same program, provided the request is received before 7 days prior to 
the program start date. Roll-overs are only granted once, for the next session and will 
be charge a USD 200 processing fee plus any increase in price for the next version of 
the program. Any roll-over requests received less than 7 days before the start of the 
program will be considered a no-show and cancellation fees will apply. Notification 
of all cancellations, transfers, or substitutions should be made in writing.

Lugar y Alojamiento / Location and Lodging

El Ritz-Carlton Hotel, Coconut Grove, Miami, EE. UU.

El programa incluye la reserva de cinco (5) noches en el Ritz-Carlton Coconut 
Grove, Miami. El check-in está programado para el lunes 28 de septiembre 
desde las 16:00 hrs. y el check-out para la mañana del sábado 3 de octubre. Los 
estacionamientos, noches de estadía adicionales y cargos personales en el hotel 
son de responsabilidad del participante. 

The program includes five (5) nights at the Ritz-Carlton, Coconut Grove, Miami. 
Check-in is scheduled for Monday, September 28 starting at 4:00 pm and check-
out will be the morning of Saturday, October 3. Parking, additional nights and 
personal charges to the room will be the full responsibility of the participant.

Material de Estudio / Academic Material

Dos semanas antes del inicio del programa, a través de un sitio web del programa, 
los asistentes recibirán el material de pre-estudio, que incluye lecturas, casos de 
estudio e información general sobre el programa. Los participantes recibirán las 
presentaciones de los profesores a través del sitio web de Seminarium al término 
del programa.

Two weeks before the start of the program, participants will receive the pre-class 
study materials which include readings, case studies and general information about 
the program through a website for the program. The professors’ presentations will 
be posted to the Seminarium program website at the close of the program.

Formas de Pago / Forms of Payment

Cheque, tarjeta de crédito o transferencia bancaria.
Check, credit card or wire transfer.

Fecha / Dates

28 de septiembre al 2 de octubre, 2015

September 28 – October 2, 2015

Cupo Máximo de Asistentes / Number of Participants

45 personas / 45 participants.
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Para Información e Inscripciones

28 de Septiembre al 2 de Octubre, 2015 / Miami, Florida, EE. UU.

WWW.SEMINARIUM.COM

ARGENTINA
Representante

Daniel Montero
dmontero@seminarium.com

Tel: (11) 5 437 5773 | Móvil: (11) 15 5 162 8024

GUATEMALA, EL SALVADOR
Panamerican Consulting Group
ventasgt@seminarium.com
Tel: (502) 2327-2616

BOLIVIA
Viceversa Group

Cinthya Costa
ccosta@viceversagroup.com

Tel: (5912) 241-9438 | Móvil: (591) 7061 1400

MÉXICO
Seminarium Internacional S.A.
ventasmex@seminarium.com
Tel: (044 55) 5248 2441

BRASIL
Orlando Rodrigues 

Representante de Ventas In-Campus
orodrigues@seminarium.com.br

(55) 11-3280-9596

PERÚ
Seminarium Perú
Beatriz Valencia
beatriz.valencia@seminarium.pe
Tel: (511) 610 7272, anexo 211

CHILE
Seminarium Chile S.A.

Mónica Aguilar
maguilar@seminarium.com

Tel: (562) 2430 68 41 

REPÚBLICA DOMINICANA, PUERTO RICO
Intras
Ingrid Klavemann
ingrid.klavemann@intras.com.do
Tel: (809)542-0126 | Fax: (809) 540-1982

COLOMBIA
Seminarium Colombia

Adriana Higuera Gómez
adriana.higuera@seminarium.com.co

Tel: (571) 617 0766 ext. 210

URUGUAY
Representante
Daniel Montero
dmontero@seminarium.com
Tel: (5411) 5 437 5773 | Móvil: (54911) 5 162 8024

COSTA RICA, NICARAGUA, HONDURAS
Representante

Berlioth Sánchez
ventascr@seminarium.com

Móvil: (506) 8311-6706

VENEZUELA
Wall Street Institute
Maria Eugenia Arcia
mearcia@seminarium.com
Móvil: 58-414 323 8193

ECUADOR
Seminarium Ecuador

María Rosa Tapia
mtapia@seminarium.com.ec

Tel. (5932) 223 9782 | Móvil: 0994767181

Para otros países por favor contactar a SEMINARIUM 
INTERNACIONAL S.A.
Teléfono: (562) 2430 6837
internacional@seminarium.com
www.seminarium.com
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MANAGING

INNOVATION STRATEGIES 
BECOMING AN INNOVATION CHAMPION


